. EDUCA
BUSINESS
SCHOOL

FORMACION
ONLINE

Titulacion certificada por
EDUCA BUSINESS SCHOOL

Postgrado en Marketing y Distribucion
Comercial

"B |[EDUCA
= BUSINESS & B LLAMAGRATIS: (+34) 958 050 217
\ 2 SCHOOL



https://api.whatsapp.com/send?text=Solicito Informacion desde el PDF&phone=34958050217

"B |EDUCA
=" |BUSINESS
\ D SCHOOL

Postgrado en Marketing y Distribucién Comercial Ver Curso

SOBRE EDUCA

Educa

Educa Business School es una Escuela de Negocios Virtual, con

BUSIness reconocimiento oficial, acreditada para impartir formacion superior de
F ° Z postgrado, (como formacién complementaria y formacién para el empleo), a
O M a C | O N través de cursos universitarios online y cursos / masteres online con titulo

Online propio.

NOS COMPROMETEMOS
CON LA CALIDAD

Educa Business School es miembro de pleno derecho en la Comision
Internacional de Educacioén a Distancia, (con estatuto consultivo de categoria
especial del Consejo Econdmico y Social de NACIONES UNIDAS), y cuenta
con el Certificado de Calidad de la Asociacién Espafiola de

Normalizacién y Certificacién(AENOR) de acuerdo a la normativa ISO

9001, mediante la cual se Certifican en Calidad todas las acciones

Los contenidos didacticos de Educa estan elaborados, por tanto, bajo los
pardmetros de formacién actual, teniendo en cuenta un sistema innovador
con tutoria personalizada.

Como centro autorizado para la imparticion de formacion continua para
personal trabajador, los cursos de Educa pueden bonificarse, ademas

de ofrecer un amplio catélogo de cursos homologados y

baremables en Oposiciones dentro de la Administracion Publica.Educa
dirige parte de sus ingresos a la sostenibilidad ambiental y ciudadana, lo
gue la consolida como una Empresa Socialmente Responsable.

Las Titulaciones acreditadas por Educa Business School pueden
certificarse con la Apostilla de La Haya (CERTIFICACION OFICIAL DE
CARACTER INTERNACIONAL que le da validez a las Titulaciones Oficiales
en mas de 160 paises de todo el mundo).

Afos de experiencia avalan el Desde Educa, hemos reinventado la formacién online, de manera que nuestro
trabajo docente desarrollado en alumnado pueda ir superando de forma flexible cada una de las acciones

Educa, basandose en una formativas con las que contamos, en todas las areas del saber, mediante el apoyo
metodologia completamente a la incondicional de tutores/as con experiencia en cada materia, y la garantia de
vanguardia educativa aprender los conceptos realmente demandados en el mercado laboral.
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Postgrado en Marketing y Distribucion Comercial

O, -

DURACION: MODALIDAD: PRECIO:

300 horas Online 260 €

Incluye materiales didacticos,
titulacion y gastos de envio.

CENTRO DE FORMACION: EDUCA
BUSINESS
Educa Business School SCHOOL

Titulacion

Titulacion Expedida por EDUCA BUSINESS SCHOOL como Escuela de Negocios Acreditada para la
Imparticién de Formacién Superior de Postgrado, con Validez Profesional a Nivel Internacional

Una vez finalizado el curso, el alumno recibira por parte de Educa Business School via correo postal, la titulacion que

acredita el haber superado con éxito todas las pruebas de conocimientos propuestas en el mismo.

Esta titulacion incluira el nombre del curso/master, la duracion del mismo, el nombre y DNI del alumno, el nivel
de aprovechamiento que acredita que el alumno superd las pruebas propuestas, las firmas del profesor y
Director del centro, y los sellos de la instituciones que avalan la formacion recibida (Euroinnova Formacion,

Instituto Europeo de Estudios Empresariales y Comision Internacional para la Formacion a Distancia de la
UNESCO).
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Educa Business School

coma Escusla de Hegocios de Fomaciin de Postgrade
EXPIDE EL PRESENTE TITULD PROPIO

NOMBRE DEL ALUMNO/A
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Descripcion

Este curso en Marketing y Distribucion Comercial le ofrece una formacion especializada en la materia. Si
tiene interés en el entorno del marketing y desea aprender los conceptos esenciales sobre el marketing
estratégico, distribucion comercial y todos sus componentes este es su momento, con el Curso en Marketing
y Distribucion Comercial podra adquirir los conocimientos fundamentales para desenvolverse
profesionalmente en este sector. Gracias a este Curso en Marketing y Distribucion Comercial conocera los
procesos de segmentacion de mercados y posicionamiento, aplicando diferentes técnicas para desarrollar un
plan de marketing profesional y distribucion comercial.
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Objetivos

- Realizar una segmentacion del mercado.

- Conocer los factores que influyen en el comportamiento del consumidor.

- Aplicar diferentes tipos de estrategias de posicionamiento.

- Realizar un plan de marketing.

- Conocer los diferentes canales de distribucién, asi como los aspectos con los que contar en su gestion.

- Comprender las funciones que desempefian los canales mayoristas y minoristas, y las diferentes formas de
actuacion para cada caso.

- Aprender cudles son los principios fundamentales de retribucion a distribuidores, asi como saber de los
aspectos positivos y negativos de las modalidades de descuentos aplicadas a cada canal.

A quién va dirigido

El Curso en Marketing y Distribucion Comercial esta dirigido a profesionales del marketing que deseen aplicar
diferentes estrategias para mejorar la reputacion corporativa y el branding. Ademas es interesante para
personas interesadas en acciones especificas dentro del marketing.

Para qué te prepara

El Curso en Marketing y Distribucion Comercial le prepara para desarrollar estrategias que le permitan conocer
el comportamiento del consumidor para asi realizar una segmentacion del mercado.

Salidas Laborales

Comercio / Marketing / Branding / Segmentacion de mercados.
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Materiales Didacticos

Titulo del Cuso

ram—
g

- Maletin porta documentos

- Manual tedrico 'Marketing Estratégico'

- Maletin porta documentos
- Manual tedrico 'Marketing Estratégico'
- Subcarpeta portafolios

- Dossier completo Oferta Formativa
- Carta de presentacion
- Guia del alumno

- Boligrafo

Formas de Pago

- Contrareembolso
- Tarjeta
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- Transferencia

- Paypal
Otros: PayU, Sofort, Western Union, SafetyPay
Fracciona tu pago en comodos plazos sin intereses

+ Envio Gratis.

PAGO SEGURO:

Tarjeta

Llama gratis al teléfono o~ —
<« ENVIO GRATIS

s _
informate de los pagos a 1
plazos sin intereses que l
hay disponibles

L

Paypal

Transferencia

*é Contrareembolso

Financiacion

Facilidades econémicas y financiacion 100% sin intereses.
En Educa Business ofrecemos a nuestro alumnado facilidades econémicas y financieras para la realizacion

de pago de matriculas, todo ello T00% sin intereses.
10% Beca Alumnos:Como premio a la fidelidad y confianza ofrecemos una beca a todos aquellos que

hayan cursado alguna de nuestras acciones formativas en el pasado.

ANTIGUOS ALUMNOS

Agradecemos tu fidelidad y la E
confianza depositada

en Euroinnova Formacion.

e

Metodologia y Tutorizacién
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El modelo educativo por el que apuesta Euroinnova es el
aprendizaje colaborativocon un método de ensefianza
totalmente interactivo, lo que facilita el estudio y una mejor
asimilacion conceptual, sumando esfuerzos, talentos y
competencias.

El alumnado cuenta con un equipo docenteespecializado
en todas las areas.

Proporcionamos varios medios que acercan la
comunicacion alumno tutor, adaptandonos a las
circunstancias de cada usuario.

Ponemos a disposicion una plataforma weben la que se
encuentra todo el contenido de la accién formativa. A través
de ella, podra estudiar y comprender el temario mediante
actividades practicas, autoevaluaciones y una evaluacion
final, teniendo acceso al contenido las 24 horas del dia.
Nuestro nivel de exigencia lo respalda un
acompafamiento personalizado.

Redes Sociales

Siguenos en nuestras redes sociales y pasa a formar
parte de nuestra gran comunidad educativa,donde
podras participar en foros de opinién, acceder a
contenido de interés, compartir material didactico e
interactuar con otros/as alumnos/as, ex alumnos/as y
profesores/as. Ademas, te enteraras antes que nadie
de todas las promociones y becas mediante nuestras
publicaciones, asi como también podras contactar
directamente para obtener informacion o resolver tus
dudas.

00000
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Mas de 150 cursos
Universitarios

Contamos con mas de 150 cursos
avalados por distintas Universidades de
reconocido prestigio.

Amplio Catalogo

Nuestro alumnado tiene a su
disposicion un amplio catalogo
formativo de diversas areas de
conocimiento.

Nuestro Aval AEC y AECA

Nos avala la Asociacion Espafiola de
Calidad (AEC) estableciendo los maximos
criterios de calidad en la formacion y
formamos parte de la Asociacion
Espafiola de Contabilidad y
Administracion de Empresas (AECA),
dedicada a la investigacion de vanguardia
en gestién empresarial.

A

0

Campus 100% Online

Impartimos nuestros programas
formativos mediante un campus online
adaptado a cualquier tipo de dispositivo.

Claustro Docente

Contamos con un equipo de docentes
especializados/as que realizan un
seguimiento personalizado durante el
itinerario formativo del alumno/a.

Club de Alumnos/as

Servicio Gratuito que permite a nuestro
alumnado formar parte de una extensa
comunidad virtual que ya disfruta de
multiples ventajas: beca, descuentos y
promociones en formacién. En este, se
puede establecer relacion con
alumnos/as que cursen la misma area de
conocimiento, compartir opiniones,
documentos, practicas y un sinfin de
intereses comunitarios.
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Bolsa de Practicas

Facilitamos la realizacion de practicas de
empresa, gestionando las ofertas
profesionales dirigidas a nuestro
alumnado. Ofrecemos la posibilidad de
practicar en entidades relacionadas con
la formacion que se ha estado recibiendo
en nuestra escuela.

Innovacién y Calidad

Ofrecemos el contenido mas actual y
novedoso, respondiendo a la realidad
empresarial y al entorno cambiante, con
una alta rigurosidad académica
combinada con formacién practica.

Revista Digital

El alumnado puede descargar articulos
sobre e-learning, publicaciones sobre
formacién a distancia, articulos de
opinion, noticias sobre convocatorias de
oposiciones, concursos publicos de la
administracion, ferias sobre formacion, y
otros recursos actualizados de interés.
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Acreditaciones y Reconocimientos
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Temario

PARTE 1. MARKETING ESTRATEGICO

UNIDAD DIDACTICA 1. MARKETING ESTRATEGICO: CONCEPTOS GENERALES
1.Planificacion estratégica: Pasos
2.Elrol del marketing dentro de la empresa
3.Situacion y estrategias de marketing: Analisis
4.Proceso de orientacion al cliente
UNIDAD DIDACTICA 2. EL PROCESO DE SEGMENTACION DE MERCADOS
1.Segmentacion del mercado en la estrategia de las organizaciones
2.Requisitos para una segmentacion eficaz: Segmentacion de mercados de consumo e industriales
3.Estrategias de cobertura del mercado
4.Segmentacion de mercados a priori y a posteriori
UNIDAD DIDACTICA 3. DEMANDA Y DE LA ESTRUCTURA COMPETITIVA: PROCESO DE ANALISIS
1.Conceptos generales
2.Analisis de la demanda
3.Cuota de mercado de una marca: Analisis de sus componentes
4.Seleccion y del intercambio de la marca: Los modelos explicativos
5.Los factores que condicionan el atractivo estructural de un mercado o segmento
UNIDAD DIDACTICA 4. COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR
1.Factores que influyen en el comportamiento del consumidor
2.El proceso de la cultura
3.Similitudes y diferencias de los valores culturales
4.Factores sociolégicos de consumo
5.Etapas del proceso de decision del consumidor
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UNIDAD DIDACTICA 5. POSICIONAMIENTO
1.Posicionamiento en el mercado
2.Elementos que forman el posicionamiento
3.Tipos de estrategias de posicionamiento
4.Periodos y mapas de posicionamiento

UNIDAD DIDACTICA 6. REPUTACION DE LA MARCA Y BRANDING
1.Naturalezay estructura de marca
2 Valor de marca: Brand equity
3.Marcas corporativas y marcas producto
4.Laimagen como elemento de comunicacion
5.Reputacién corporativa

UNIDAD DIDACTICA 7. PLAN DE MARKETING
1.Plan de marketing
2.Procesos en el disefio del Plan de Marketing
3.Tipos de control en la ejecucion del Plan de Marketing
4.Fases en el desarrollo del plan de marketing

PARTE 2. DISTRIBUCION COMERCIAL

UNIDAD DIDACTICA 1. ANALISIS Y CARACTERISTICAS DE LOS SERVICIOS DE TRANSPORTE DE
LARGA DISTANCIA
1.Particularidades del transporte internacional
2.0peradores especificos del transporte internacional
3.Marco juridico del transporte internacional
UNIDAD DIDACTICA 2. OPERATIVA DEL TRANSPORTE INTERMODAL
1.Los distintos modos de transporte y sus caracteristicas : carretera, ferrocarril, maritimo, fluvial, aéreo,
multimodal
2.Comparativa del modo de transporte en relacion a su rapidez, capacidad, seguridad, coste y tipo de mercancia
3.Aspectos técnicos del transporte: vehiculos y limitaciones
4.Ordinario
5.Especial: mercancias peligrosas (MMPP), perecederas, animales vivos, consolidacion y grupaje
6.Criterios de seleccion de modos de transporte
7.Criterios de seleccion de otros medios logisticos (embalaje, almacenamiento, manipulacion, despacho
aduanero, seguro)
8.Formas de comercializacion del transporte en los diversos modos
9.Normativas reguladoras en los distintos modos de transporte
UNIDAD DIDACTICA 3. PLANIFICACION DE OPERACIONES DE TRANSPORTE DE LARGA DISTANCIA.
1.Métodos de planificacion y distribucion de cargas en transporte internacional
2.Redes e infraestructuras de transporte a nivel europeo e internacional
3.Las plataformas intermodales
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4.Planificacién y seleccién de rutas y modo/s de transporte
5.Costes en las operaciones de transporte internacional
6.Tarifas y precios segun los modos de transporte
7.Interpretacion de los INCOTERMSs en relacién a la planificacion de operaciones de transporte internacional
UNIDAD DIDACTICA 4. GESTION DOCUMENTAL BASICA DE OPERACIONES DE TRANSPORTE
INTERNACIONAL
1.Documentacion propia de la mercancia en exportaciones e importaciones
2.Documentacion de transporte segun el modo
3.Documentacion de proteccion juridica de la mercancia
4.Documentacion de transito de las mercancias
5.Procedimiento administrativo aduanero
UNIDAD DIDACTICA 5. CONTROL Y SEGURIDAD EN EL TRANSPORTE INTERMODAL DE
MERCANCIAS
1.Seguridad de la mercancia en el transporte intermodal: Obligaciones de la empresa transportista y los agentes
implicados
2.Proteccion fisica y juridica de la mercancia
3.Preparacion de la mercancia: proteccion fisica: envases y embalajes
4.Normalizacion, certificacion y homologacién de los envases y embalajes
5.Criterios de seleccion de embalajes segun modo de transporte
6.Unidades de carga y transporte: paletizacion y contenerizacion
7.Manipulacion y estiba de mercancias
8.Etiquetado y sefializacion de mercancias
9.ldentificacién electronica de embalajes
10.Transportes de naturaleza especifica: mercancias perecederas, peligrosas, animales vivos, otros
11.Aplicaciones informaticas en la distribucion espacial en la carga de mercancias
12.Gestién de incidencia o siniestro en el transporte internacional e intermodal
13.Atencién de siniestros: comunicacion, aportacion de documentacion, reclamacion de dafios.
14.Actuaciones correctoras
UNIDAD DIDACTICA 6. APLICACIONES INFORMATICAS DE GESTION, INFORMACION,
COMUNICACION Y CONTROL EN LAS OPERACIONES DE TRANSPORTE INTERNACIONAL DE
MERCANCIAS
1.Aplicaciones de seguimiento, registro, comunicacion e informacion sobre recorrido y situacion de la
mercancia: correo electronico, Internet, sistema de informacion EDI, GPS, otros
2.Alimentacion y mantenimiento de bases de datos en relacion al servicio de transporte internacional
3.Sistemas de informacién y comunicacion con clientes: web, correo electrénico, fax
UNIDAD DIDACTICA 7. FASES Y OPERACIONES EN LA CADENA LOGISTICA
1.La cadena de suministro: fases y actividades asociadas
2.Flujos en la cadena de suministro: flujo fisico de materiales y flujo de informacion. Caracteristicas de los
mismos. Como se articulan. Ejemplo concreto de un proceso de aprovisionamiento desde que se lanza la orden
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de pedido hasta su recepcion en almacén

3.El flujo de informacién: en tiempo real, fiable, seqguro, facil de interpretar y manejar

4.Flujo de materiales: sequro, eficaz y con calidad. Diagrama de flujos interconexionados.

5.Cadena logistica: objetivos. Cémo lograrlos. Integracion de actores y sinergias a conseguir

6.Logistica y calidad

7.Gestion de la cadena logistica

8.El flujo de informacion
UNIDAD DIDACTICA 8. LOGISTICA INVERSA

1.Devoluciones y logistica inversa

2.Posibles limites a la logistica inversa

3.Causas de la aparicion de la logistica inversa

4.Politica de devolucién de productos

5.Logistica inversa y legislacion
UNIDAD DIDACTICA 9. OPTIMIZACION Y COSTOS LOGISTICOS

1.Caracteristicas del costo logistico: variabilidad

2.Sistema tradicional y sistema ABC de costos

3.Medicion del costo logistico y su impacto en la cuenta de resultados. Costos totales, costos unitarios y costos
porcentuales

4. Estrategia y costos logisticos

5.Medidas para optimizar el costo logistico en las diversas areas: stock, almacenaje, picking, transporte

6.Cuadro de control de costos. Pirdmide de informacién del costo logistico

7.Ejemplo préactico de calculo del costo logistico en una operacion de comercializacion, teniendo en cuenta el
costo de compra, los costos de stock, almacenaje y manipulacion, el costo de transporte de distribucion y los
costos administrativos e indirectos
UNIDAD DIDACTICA 10. REDES DE DISTRIBUCION

1.Diferentes modelos de redes de distribucion

2.Célculo del costo logistico de distribucion en los diferentes modelos
UNIDAD DIDACTICA 11. GESTION DE IMPREVISTOS E INCIDENCIAS EN LA CADENA LOGISTICA

1.Incidencias, imprevistos y errores humanos en el proceso de distribucion

2.Puntos criticos del proceso. Importancia cualitativa y monetaria de las mismas

3.Analisis de determinados procesos criticos

4.Seguimiento y localizacion fisica de la mercancia en el proceso de distribucion

5.Sistemas informaticos y tecnologia aplicada: GPS, satélite, radiofrecuencia

6.Acceso del cliente a la informacion

7.Determinacion de responsabilidades en una incidencia

8.En diversos supuestos practicos, como actuar en una incidencia

9.Incidencias y su tratamiento informatico. Sistema de documentacion: grabacion de datos, informacion
minima, clasificacion segun tipos, seguimiento y solucion dada a la misma, costo real o estimado, cliente
afectado o proveedor involucrado, punto de la cadena en que se produjo
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UNIDAD DIDACTICA 12. APLICACIONES INFORMATICAS DE INFORMACION, COMUNICACION Y
CADENA DE SUMINISTRO

1.Tecnologia y sistemas de informacion en logistica

2.La piramide de informacion

3.Ventajas y posibles inconvenientes: costo y complejidad del sistema

4.L.a comunicacion formal e informal

5.Sistemas de utilizacion tradicional y de vanguardia: la informatica, satélites, GPS, EDI, transmision de ficheros,
e-mail, teléfono, fax. Caracteristicas. Pros y contras de los diferentes sistemas

6.Informacion habitual en el almacén

7. Terminologia y simbologia utilizadas en la gestion del almacén
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